Приложение 1

Образец титульного листа отчета по производственной практике

Частное профессиональное образовательное учреждение
 «Нижегородский бизнес - колледж»

(ЧПОу «НБК»)

ОТЧЕТ

ПО ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ ПРАКТИКЕ

(по профилю специальности) 

по профессиональному модулю  

ПМ 01. Организация и управление торгово-сбытовой

 деятельностью 

студента (ФИО) ____________________________________________________
группа _________ курс _____ специальность____________________________
место прохождения практики _________________________________________

срок  с ____ ___________ 20 ___г.  по ____ _________ 20____ г.

Руководитель практики

от ЧПОУ «НБК»
_______________________________

                            ФИО

_______________________________

                      оценка, подпись
г. Нижний Новгород

2023г

Приложение 2

Внутренняя опись

документов, находящихся в отчете

Студента ___________________________ гр. __________
	№ п/п
	Наименование документов
	Стр.

	1
	Направление на практику
	

	2
	Индивидуальный план
	

	3
	Характеристика
	

	4
	Отчет о выполнении задания практики
	

	5
	Сводная ведомость оценки сформированности ПК
	

	6
	Приложение № 1
	

	7
	Приложение №n….
	

	8
	Дневник по практике
	


Примечание: внутренняя опись документов располагается после титульного листа и содержит информацию о перечне материалов отчета, включая приложения.

Приложение 3

УТВЕРЖДАЮ
Руководитель практики ЧПОУ «НБК»
___________ И.О.Фамилия
________________ 20 ___ г.

Индивидуальный план прохождения практики

	№ п/п
	Наименование мероприятий
	Время проведения
	Отметка о выполнении

	1
	Составить индивидуальный план с учетом указаний руководителя практики
	1-ый день
	

	2
	Ознакомиться с документацией предприятия
	2-ой день
	

	3
	Ознакомление со структурой организации, видом ее деятельности 
	Весь период практики
	

	4
	Выполнение задания по приемке товаров по количеству и качеству
	Весь период практики
	

	5
	Выполнение задания по разделу взаимодействия с коллегами, руководством, консультирования покупателей
	Весь период практики
	

	6
	Выполнение задания по разделу делового рынка поставщиков
	Весь период практики
	

	6
	Оформление документов для отчета по практике
	Последняя неделя
	

	7
	Подготовить и сдать отчет по практике
	Последняя неделя
	


Студент ____________________________ Фамилия И.О. (подпись студента)

Приложение 4

ХАРАКТЕРИСТИКА
студента ЧПОУ «НБК»

Ф.И.О.       

Студент фамилия имя отчество за время прохождения практики проявил(а) себя следующим образом:

- место проведение практики посещалось: регулярно/не регулярно,

- отношение к должностным обязанностям: добросовестное/не добросовестное,

- умение применять теоретические знания на практике __________________
- самостоятельность и активность в работе_____________________________

- особенности во взаимоотношениях с работниками предприятия__________

- степень подготовки к работе по специальности_________________________

- общая оценка результатов работы практиканта, предложения и пожелания 

__________________________________________________________________
За время прохождения практики Фамилия Имя  показал(а), что умеет планировать и организовывать собственную деятельность, способен налаживать взаимоотношения с другими  сотрудниками, имеет хороший уровень культуры поведения, умеет работать в команде, степень сформированности умений в профессиональной деятельности. В отношении выполнения трудовых заданий проявил себя ______________________.

Характеристика дана для предъявления в ЧПОУ «НБК» 

Должность

руководитель практики в организации

__________________________________ И.О.Фамилия   
Приложение 6

СВОДНАЯ ВЕДОМОСТЬ ОЦЕНКИ СФОРМИРОВАННОСТИ ПРОФЕССИОНАЛЬНЫХ КОМПЕТЕНЦИЙ

	Результаты (освоенные профессиональные компетенции)
	Основные показатели оценки результата
	Оценка
освоено/

не освоено

	ПК 1.1. Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договоры и контролировать их  выполнение.
	- участие в установлении коммерческих связей с деловыми партнерами, составление договоров в соответствии с требованиями нормативных документов; 

- участие в заключение договоров с деловыми партнерами;

- контролирование выполнения договоров в соответствии с установленными сроками и требованиям.
	

	ПК 1.2. На своем участке работы

управлять товарными запасами и потоками, организовывать работу на складе, размещать товарные  запасы на хранение
	- определение остатка товаров в торговом зале;

- сравнение остатка товаров с оптимальным размером товарных запасов. 

- оформление заявки на поставку товаров 

- рациональное размещение поступивших товаров на складе с соблюдением  режима хранения и способов размещения; 

- соблюдение правил охраны труда при размещении товаров на складе;

- подготовка товаров к продаже в соответствии с технологическими требованиями, размещение и выкладка товаров в соответствии с технологическими требованиями. 
	

	ПК 1.3. Принимать товары по  количеству и качеству.
	осуществление приемки товаров по качеству в соответствии с требованиями нормативных документов: инструкции П-7, сертификатов 

соответствия, сертификатов качества. 
	

	ПК 1.4. Идентифицировать вид,  класс и тип организаций  розничной и оптовой торговли
	Идентификация вида, типа организации (предприятия) оптовой торговли в соответствии с установленной  классификацией 
	

	ПК 1.5. Оказывать основные и

дополнительные услуги оптовой и розничной торговли
	- участие в обслуживании покупателей с 

соблюдением Правил торговли, ФЗ «О защите прав потребителя», санитарно-эпидемиологических требований. Активное участие в оказании дополнительных услуг потребителям 
	

	ПК 1.7. Применять в коммерческой

деятельности методы, средства и приемы менеджмента, делового и управленческого общения.
	соблюдение должностных инструкций, 

распорядка трудового дня, правил торговли. 

общение с соблюдением правил управленческого общения с руководством, коллегам и клиентами. 

Выполнение деятельности менеджера по продажам с учетом средств и приемов менеджмента 
	

	ПК 1.8. Участвовать в установлении контактов с деловыми партнерами, заключать договоры и контролировать их  выполнение.
	- участие в установлении коммерческих 

связей с деловыми партнерами, составление договоров в соответствии с требованиями нормативных документов; 

- участие в заключение договоров с деловыми 

партнерами;

- контролирование выполнения договоров в 

соответствии с установленными сроками и требованиям.
	

	ПК 1.9 - применять логистические системы, а также приемы и методы закупочной и коммерческой логистики, обеспечивающие рациональное перемещение материальных потоков
	Анализировать деловой рынок поставщиков товаров.

Определять потребность в закупаемых товарах.

Определять и анализировать системы сбыта товаров
	


Руководитель практики

 от организации __________________ ___________________________

                                                           подпись                                              И.О. Фамилия

М.П.

Приложение 7

Частное профессиональное образовательное учреждение
«Нижегородский бизнес-колледж»

(ЧПОу «НБК»)

ДНЕВНИК

ПО ПРОИЗВОДСТВЕННОЙ ПРАКТИКЕ

(по профилю специальности)

по профессиональному модулю

ПМ 01. Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью 
студента (ФИО) ____________________________________________________
группа _________ курс _____ специальность____________________________
место прохождения практики _________________________________________

срок  с ____ ___________ 20 ___г.  по ____ _________ 20____ г.

Руководитель практики

от ЧПОУ «НБК»
_______________________________

                            ФИО

_______________________________

                      оценка, подпись
Нижний Новгород

20____

Внутренние страницы дневника
по производственной практике
	Дата
	Описание

ежедневной работы
	Оценка,
подпись руководителя практики

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Руководитель практики от ЧПОУ «НБК»
___________________ ______________________________________________  

                       подпись                                                                                          ФИО

Приложение 8
Таблица 1. Сведения о поставщиках-посредниках товаров ООО «....» 

	Поставщики-посредники
	Ассортимент
	Сумма закупок, тыс. руб.
	Доля, %

	Местные поставщики:

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Поставщики из других регионов:

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого
	–
	
	100


Таблица 2. Сведения о поставщиках-производителях товаров ООО «…..» за 2017 г.

	Поставщики-производители
	Ассортимент
	Сумма закупок,

тыс. руб.
	Доля, %

	Российские производители:

	
	
	
	

	
	
	
	

	Иностранные производители:

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого
	–
	
	100


Таблица 3. Условия взаимодействия ООО «…..» с поставщиками

	Поставщики
	Условия взаимодействия

	
	срок поставки
	размер скидок
	условия оплаты
	способ и условия поставки
	размер штрафных санкций

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


Таблица 4. Штатное расписание предприятия на 01.10.20__ г. 

	Наименование должности
	Число штатных единиц
	Оклад, руб.
	Районный коэффициент, руб.
	Месячный фонд

зарплаты, руб.

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	


Таблица 5. Сведения о работниках ООО «…» (ИП) по состоянию на 01.10.20__ г.

	Показатели
	Состав работников по возрасту
	Состав работников по образованию
	Состав

работников по полу

	
	до 30 лет
	от 31 до 40 лет
	от 41 до 50 лет
	от 51 до 60 лет
	старше 60 лет
	с высшим образованием
	со средним специальным
	со средним образованием
	мужчины
	женщины

	Количество работников, чел.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Количество работников, %
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Таблица 6. Сведения о торговой сети предприятия на 01.10.20__ г. 

	Наименование
	Адрес
	Общая торговая площадь, м2
	Численность

работников, чел.
	Метод продажи

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Итого
	–
	
	
	


Таблица 7. Сведения о техническом оснащении предприятия по состоянию на 01.10.20__ г.

	Виды оборудования
	Тип, марка
	Количество единиц
	Год ввода в эксплуатацию
	Износ, %

	Контрольно-кассовое
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Весоизмерительное
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Холодильное
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Подъемно-транспортное
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Торгово-выставочное
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Компьютеры и оргтехника
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Программное обеспечение
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Итого:
	
	
	
	


МП
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